
Boströms Byggshop bedriver försäljning av bygg-
varor, verktyg, färg, vvs och trädgårdsprodukter. 
Företaget har åtta anställda och god lönsamhet. 
Kunderna är främst konsumenter, byggföretag, 
installatörer, fastighetsförvaltare, stat och kommun 
i Vännäs och närliggande kommuner.

Din huvudsakliga arbetsuppgift blir att jobba med för-
säljning av vårt omfattande sortiment till proffsbyggare, 
men även rådgivning till privatkunder som står inför 
större byggnationer blir ett viktigt inslag. 

Vi tror att du som söker har utbildning eller erfarenhet inom byggnads-
branschen, gärna som snickare, alternativt har jobbat inom bygghan-
deln. Du kan läsa och ta ut information från ritningar och byggrelaterad 
dokumentation.

Grundläggande datakunskaper är önskvärt, CAD-kunskap är merite-
rande men inget krav. Som person är du utåtriktad och social. Har du 
dessutom erfarenhet av försäljning, förhandlingar och kundkontakter 
är det ett plus. Du är noggrann och strukturerad i ditt arbetssätt.

Du kommer att göra kalkyler och lämna offerter till större   
projekt, samt vid behov göra kundbesök. Du trivs med att 
skapa och utveckla goda långsiktiga relationer, med nya och 
befintliga kunder. Även leverantörskontakter förekommer och internt 
fungerar du som vår ”byggspecialist”. 

Byggsäljare 

Har du frågor kontaktar du vår rekryteringskonsult Håkan Bergman på 
Upwind Group, tel. 0935-130 90 eller 070-269 90 80. Din ansökan 
med CV och löneanspråk sänder du senast den 12:e mars till 
Upwind, Håkan Bergman, Grenvägen 7, 911 34 Vännäs eller via 
e-post h.bergman@upwind.se


